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Wir sind TIMOCOM

 mittelständisches FreightTech-Unternehmen

 mehr als 650 Mitarbeiter aus 40 Ländern

 4 Standorte (DEU, POL, HUN, CZE)

 Kundenbetreuung in 29 Sprachen

 mehr als 154.000 Nutzer in Europa

 bis zu 1 Mio. internationale Fracht-

und Laderaumangebote täglich

 295 Telematikpartner

 > 30 TMS-Partner

 mehr als 210.000 trackbare Fahrzeuge



# D e u t s c h e  V e r l a d e r

Quelle: Quantitative Befragung durch TIMOCOM vom 3.-7.7.2023
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Wie lösen Verlader diese Herausforderungen und profitieren dabei?



Transportprozess
# H e r a u s f o r d e r u n g e n &  L ö s u n g s a n s ä t z e
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„Den richtigen Geschäftspartner 

finden“

Spotmarkt & Geschlossene Frachtenbörse

Schwankende Transportpreise, 

fehlende Laderaumkapazitäten & bürokratische Hürden/Auflagen



Der Spotmarkt
# S c h w a n k e n d e  Tr a n s p o r t p r e i s e

Loading Place: DE / Unloading Place: DE



82 % unserer Nutzer vergeben ihre 

Frachtangebote innerhalb von 15 Minuten.

15,55 % aller Frachtangebote werden 

automatisch aus dem TMS übertragen.

bis zu 11,5 Fracht- und Laderaumangebote 

werden pro Sekunde eingestellt.

Der Spotmarkt in Zahlen
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Transportauftrag & Live-Sendungsverfolgung
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„Kommunikation mit Geschäftspartner durch Digitalisierung verbessern“

# H e r a u s f o r d e r u n g e n &  L ö s u n g s a n s ä t z e

Fehlende Transparenz in der Logistikkette & aufwendige Kommunikation mit 

dem Logistikdienstleister 



Transportnetzwerk
# H e u t i g e  S i t u a t i o n

viele Geschäftspartner

wechselnde Geschäftsbeziehungen

langfristige Bindungen vs.

kurzfristige Einsätze



Keine einheitliche Kommunikation
# H e u t i g e  S i t u a t i o n

unterschiedliche Prozesse

diverse Kommunikationswege

keine einheitliche Dokumentation



Digitaler Transportauftrag
# K o m m u n i k a t i o n  m i t  d e n  D i e n s t l e i s t e r n

Automatisierte Avisierung und direkte Datenübermittelung in das Transport-Management-System des Auftragnehmers ohne zusätzliche 

Logistiksoftware.

 Vermeiden von Fehlern durch Medienbrüche

 Zentrale, digitale Auftragserfassung

 Schnelle Kommunikation

 Keine Sprachbarrieren

 Auftragsarchivierung bis zu 10 Jahre



Herausforderungen für Ihre Dienstleister
# S e i e n  S i e  d e r  S h i p p e r o f C h o i c e

Quelle: Quantitative Befragung durch TIMOCOM vom 03.-07.7.2023
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Positionsdaten

Ablieferungsnachweis

Kennzeichenübermittlung

Statusmeldungen

Mengenanpassungen

Eintreffzeiten

Die Sendung und ihr digitaler Zwilling
# T r a n s p a r e n z  i n  d e r  L o g i s t i k k e t t e  



Sendungsübersicht Live-Sendungsverfolgung
# T r a n s p a r e n z  i n  d e r  L o g i s t i k k e t t e  



Screen digitale Sendung 
# T r a n s p a r e n z  i n  d e r  L o g i s t i k k e t t e  



Kontrolle beim Umgang mit Daten
# T r a n s p a r e n z  i n  d e r  L o g i s t i k k e t t e  
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Zahlung innerhalb von 24h

Lange Zahlungsziele in der Branche

# H e r a u s f o r d e r u n g e n &  L ö s u n g s a n s ä t z e

„Dienstleister pünktlich bezahlen“



Lange Zahlungsziele in der Branche
# H e r a u s f o r d e r u n g e n  f ü r  I h r e  D i e n s t l e i s t e r  

Lange Zahlungsziele gefährden die Liquidität der Carrier



Zahlung innerhalb von 24 Stunden 
# S c h n e l l e  B e z a h l u n g

So einfach geht‘s: 

1. Hat ein Carrier ein passendes Frachtangebot gefunden, klickt er auf den 

Button ,,24h-Zahlung‘‘.

2. Danach erfolgt die Weiterleitung zu unserem Zahlungsservice-Partner 

JITpay™. Firmen- und Frachtdaten werden automatisch übermittelt.

3. Nach erfolgtem Transport lädt der Carrier seinen Ablieferbeleg im Portal 

hoch.

4. Nachdem der Forderungsverkauf freigegeben wurde, erhält der Carrier 

sein Geld innerhalb von 24 h. 
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Schnittstellen

Ineffizienzen in der Supply Chain

# H e r a u s f o r d e r u n g e n &  L ö s u n g s a n s ä t z e



Mit Ihrer Software integriert

Frachtenbörse 

Modul Eingabe

Frachtenbörse 

Modul Suche

TrackingSendungsverfolgung



Die Präsentation 
zum Mitnehmen 

einfach scannen und herunterladen



Steven van Cauteren
Director Sales – Visibility Solutions, 

Key Account- & Partner Management  

svancauteren@timocom.com

https://www.linkedin.com/in/svancauteren

+49 211 88 26 25 02  |  +49 172 58 11 137

Ihr Kontakt zu uns 

Besuchen Sie 

uns an unserem 

Stand: 

Halle1, Stand G1


