
Die „WMS-Welt“



A u s w a h l
Festlegen auf den besten Anbieter, 

unter Berück-sichtigung der 

Projektziele.

Charakteristik eines WMS

Investitionsgut
Unternehmenskritischer Einsatzbereich

• Meist sehr lange Auswahlverfahren 

und -prozesse

• Oft ein interdisziplinäres Team notwendig (Logistik, IT, Einkauf, 

Rechnungsstellung etc. )

IST-Situation
Erfassen der aktuellen Prozesse und 

definieren der Ziele für eine WMS-

Einführung.

Anforderu ngen
Formulieren der jetzigen und 

perspektivischen Anforderungen.

Anbietervergleich
Vergleich verschiedener WMS-

Anbieter und deren Lösungen.



Schnell verfügbar

Best Practice

Software-Qualität

Skalierbarkeit

SaaS 

Setzen auf Standards



Kann ein System 

nachhaltig sein?



Woher können die An forde rungen kommen?

Markt Projekt Kunde

Äußerer 
Einfluss

Vertrieb



Werkzeuge für eine nachhaltige Entwicklung



• Es müssen sich alle (potenziellen) Erweiterungen an einer Stelle bündeln.

• Es sollte immer der Weg umgesetzt werden, welcher am besten für das 

Produkt ist.

Starkes Produktmanagement

• Bestandskunden Entscheidungsmöglichkeiten und kollektive 

Entwicklungskontingente zur Verfügung stellen.

Kanäle für Weiterentwicklung

Mögliche Werkzeuge für richtige

Entscheidungen



Interdisziplinäre Meetings zur Priorisierung und Releaseplanung.

Grem ium für Erweiterungen

Das Ergebnis zählt. 

Es muss eine spürbare Optimierung gegeben sein. 

Warten bis die Anfrage von mehreren Kunden wichtig ist.

„In der Ruhe liegt die Kraft“

Vertrieb bspw. nicht nur an Abschlüssen gemessen und 

Entwickler nicht nur an „verkauften“ Stunden auf Projekte.



• Wie wichtig ist die Anforderungen für den Gesamterfolg?

• Wie kann man die Funktion unter anderen Umständen wiederverwertbar 

machen (Parametrierbarkeit)?

Kundenanforderung als Anwendungsbe ispiel

• Rahmenbedingungen schaffen etwas zu wagen.

• Anforderungen nicht im Vorfeld, sondern mit Erfahrung definieren.

Finanzierungsmodell



Ergebnisse am Beispiel storelogix



1. EvoScan 17 Stimmen

2. Webanwendung 11 Stimmen

3. House Keeping 8 Stimmen

4. Refactoring Inventur 8 Stimmen

5. Update Batchplanung 5 Stimmen

6. Konfektionierung 3 Stimmen

7. VAS 2 Stimmen

Beispiel aus dem Customer 

Circle 2023

Welche Themen haben uns bewegt?



Einsatz der Anwendung am Beispiel von 

Petromax GmbH

Einführung

• Unkompliziert  und schnell

Vorteile der Anwendung

• EvoScan ermöglicht eine sehr intuitive Bedienung 

• Für die User schnell erlernbar 

• Touch-Steuerung lässt eine schnelle und komfortable Steuerung zu 

• Die Oberfläche ist ansprechend gestaltet 

und die Nutzerführung ist durch den nächsten Arbeitsschritt gut

EvoScan und NIMMSTA



Dirk Sinkewitz, Logistikleiter 

Petromax GmbH



Einsatz der Anwendung am Beispiel der 

Cella GmbH

Einführung

• Einfache und unkomplizierte Implementierung

• Direkt einsatzbereit

Vorteile der Anwendung

• Eigenes Branding 

• Transparenz für die Kunden

sto relo gixWeb



Nico Brüggemann, Geschäftsführer

Cella GmbH



Pierre Rossow

Ich freue mich auf Ihre Fragen


