


Wie nutzen Verlader in Zeiten von 
schwankende Laderaumkapazitäten und 
steigenden regulatorischen Anforderungen 
den Spotmarkt?
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Strategic Product Manager 



Was zeichnet TIMOCOM aus?

Bis zu 1 Mio. Fracht- und Laderaumangebote täglich

54.000 Kunden & 154.000 Nutzer

82 % unserer Nutzer vergeben ihre 

Frachtangebote innerhalb von 15 Minuten.



Wie sehen uns unsere Kunden 
aus Produktion und Handel?

Im Grunde verbindet TIMOCOM die 
Menschen, man kann von einer 
Community sprechen, die verbunden 
und vernetzt wird und das ist schon top.

Fuhrparkleiter eines mittelständischen 
Lebensmittelgroßhändlers

„



Transportlogistische Herausforderung der Verlader –
eine Auswahl

Logistikdienstleister - Qualität und 

Kommunikation

regulatorische Auflagen (z.B. 

Lieferkettensorgfalts-pflichtengesetz)

Fehlende Laderaumkapazität

Quelle: Quantitative Umfrage durch TIMOCOM vom 03.-07.07.2023 unter 9.628 adressierten Entscheidern



Unsere Produktvision

Geschlossene Frachtenbörsen bilden die Communities, die über unseren 

Marktplatz entstehen systemisch ab und sichern so:

• Hohe Qualität der Transportdienstleistung

• Einhaltung regulatorischer Anforderungen 

• Langfristige Verfügbarkeit von Laderaumkapazitäten



Stufen der Frachtvergabe

Festdisponierter Fuhrpark

Bevorzugte Partner

Passende Dienstleister

 Geschlossene Frachtenbörse

 Offene Frachtenbörse 



Die Geschlossene Frachtenbörse bietet die 
effizienteste Zusammenarbeit innerhalb des  
persönlichen Netzwerks aus…

 … Ihren bevorzugten Dienstleistern

 … Ihren Niederlassungen und Partnerstandorten

 … Mitgliedern Ihres Verbandes / Ihrer Kooperation



Grundprinzip der geschlossenen Frachtenbörse



Flexibilität bei der Gestaltung der 
Geschlossenen Frachtenbörse

 Zentral & Individuell bestimmbare Nutzungsregeln

 Verbinden Sie mehrere Geschlossene Frachtenbörsen miteinander 

 Für Entscheider: Statistiken zur Erfolgskontrolle

 Faires Preismodell für die beteiligten Parteien

 Persönliches Onboarding von Carriern und Nutzern



Partnersysteme mit denen die Geschlossene 
Frachtenbörse per Schnittstelle nutzbar ist



Bestimmen Sie Ihre Mitspieler im 
Transportprozess selbst!

 Mehr Sicherheit & Qualität: Durch die bevorzugte Beauftragung von 

vertrauten Partnern

 Mehr Compliance: Durch die Bestimmung von Rechteverteilung und 

Regeln

 Mehr Laderaumkapazität: Durch den Aufbau langfristig bestehender 

Geschäftsbeziehungen



Win-Win-Situation 

Vorteile für teilnehmende Carrier:

Teilexklusiver Zugriff auf Ladungen von verlässlichen 

Auftraggebern

Zugang zu lukrativen Ladungen die zu meiner 

Spezialisierung passen 



Offene vs. Geschlossene Frachtenbörse
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Anzahl Frachtangebote Q1 und Q2 2023



Was sagen unsere Nutzer?

Die geschlossene Frachtenbörse gibt den TRANSFRIGOROUTE-
Mitgliedern die Gewissheit der Zusammenarbeit mit „bekannten 
Experten“ und fördert so untereinander das Miteinander. 

Roger Schwarz, Geschäftsführer von TRANSFRIGOROUTE

„



Ausblick

KI-gebunde Prüfung der Carrier Dokumente

Bewerbungen durch Carrier für Geschlossene Frachtenbörsen 

Vereinfachung von Stammdatenanlage und Abrechnung

Communityboost - Schnell passende Carrier in die geschlossene Frachtenbörse aufnehmen:



David Moog
Strategic Product Manager

dmoog@timocom.com
https://www.linkedin.com/in/dmoog

Ihr Kontakt zu uns 

Besuchen Sie 

uns an unserem 

Stand: 

Halle1, Stand G1

mailto:dmoog@timocom.com

